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Empresas & finanzas
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MADRID. No va a ser una guerra fá-
cil. La Comisión Nacional de la Ener-
gía (CNE) ha decidido no analizar
los miles de recursos presentados
por los productores fotovoltaicos
esta semana. Al menos, hasta que
las liquidaciones mensuales sean
firmes, y no provisionales como aho-
ra. Lo que podría alargarse hasta
cerca de dos años.

Como adelantó elEconomista, los
afectados apuraron el plazo que
vencía el jueves, y el miércoles pa-
sado recurrieron ante el Supremo
la reclamación patrimonial al Es-
tado, por los daños causados por la
incertidumbre regulatoria, y por da-
ñar la imagen de la industria, al im-
poner decretos retroactivos.

Ese recorte de primas que im-
pugnan corresponde a la limitación
de horas con derecho a retribución
fotovoltaica, contemplada en el Re-
al Decreto Ley 14/2010, que fue
aprobado por el Gobierno en la Na-
vidad del año pasado.

Brenes Abogados -uno de los des-
pachos que ha llevado numerosos
casos del sector- ha explicado a es-
te diario que “el único objetivo de
la CNE con este planteamiento es
retrasar cuanto sea posible que la
Justicia resuelva sobre el fondo de
la cuestión controvertida, en parti-
cular sobre la dudosa constitucio-
nalidad de ese Real Decreto, y de
este modo desanimar a los afecta-
dos para que desistan de recurrir
las medidas comentadas”.

Creen que “no le interesa que se
resuelvan los miles de recursos pre-
sentados contra el recorte de pri-
mas fotovoltaicas y frente a los mis-
mos tan sólo utiliza estrategias
procesales para ganar tiempo y no
la resolución del asunto”, afirman.

Desde Holtrop Transaction & Bu-
siness Law entienden que “se tra-
ta quizás de una muestra de debi-
lidad de la CNE, que está intentando
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ganar tiempo y acomete una gue-
rra de agotamiento, puede que pa-
ra ver si pasa la crisis... o para blin-
dar las decisiones que han tomado
contra el sector”.

Son varios los frentes judiciales
que el sector tiene abiertos. A esas
denuncias por el recorte de horas
de producción, se suman los re-
cursos de Murcia y de Valencia an-
te el Constitucional. Y también las
de la retirada de primas a las plan-
tas que se sospechaba eran fraudu-
lentas, el recurso ante el Supremo
por la reducción de incentivos apro-
bada en noviembre de 2010 y el ar-
bitraje internacional por fondos de
inversión que reclaman indemni-
zaciones de hasta 600 millones.

A ello, añadir la impuganción por
las liquidaciones retroactivas. Un
tema que está en el aire. Porque la
CNE podría estar considerando la
posibilidad de intervenir, y hacer
que se eliminase la posibilidad de
recurrir ante la Justicia.

La CNE decide posponer los
recursos de las fotovoltaicas
Asegura que no los analizará hasta que las liquidaciones
mensuales no sean firmes, lo que tardará cerca de 2 años

SE COMPLICA LA BATALLA

LONDRES. El grupo de viajes Thomas
Cook podría vender hoteles y otros
activos en España para inyectar ca-
ja en la compañía y solucionar su
crisis de deuda, tras anunciar esta
semana que negocia sus acuerdos
de financiación con los bancos.

Según desvela la prensa británi-
ca, Thomas Cook, que ha emitido
tres advertencias de resultados en
los últimos 18 meses, quiere ingre-
sar unos 200 millones de libras es-
terlinas (unos 233 millones de eu-
ros) por la venta de hoteles, oficinas
y al menos 200 de sus agencias pa-
ra ayudar a pagar un agujero que
asciende a unos 900 millones de li-
bras (1.050 millones de euros).

La compañía, que el día del anun-
cio cayó un 75 por ciento en bolsa,
señaló que está negociando un
acuerdo con un sindicato de 17 ban-
cos para financiar a corto plazo
unos 100 millones de libras (116 mi-
llones de euros), un flujo de caja
necesario para dar soporte a la tem-
porada de invierno y a las cober-
turas bancarias.

Por otro lado, la agencia Standard
& Poor’s ha rebajado la calificación
de la compañía de viajes de BB- a
B y mantiene la perspectiva nega-
tiva, ante el deterioro de su liqui-
dez en pleno empeoramiento del
entorno económico.

Al mismo tiempo, la agencia de
calificación S&P recortó también
el rating de la emisión de bonos con
vencimiento a 2015 de 400 millo-
nes de euros y de 300 millones con
vencimiento en 2017 desde BB- has-
ta B, aunque el rating de recupera-
ción de estos instrumentos perma-
nece estable.

Thomas Cook estudia
vender activos en España
para ‘desalojar’ su deuda

El grupo de viajes
intenta financiarse
a corto plazo con un
sindicato de 17 bancos
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MILLONES. Por cada año, es
la cantidad en la que el propio
Ministerio de Industria cifraba
el recorte de las primas del sec-
tor de la solar fotovoltaica. Esas
cantidades ya se habrían empe-
zado a notar en las liquidacio-
nes que se han venido efectuan-
do, y que está llevando a cabo
la propia Comisión Nacional
de la Energía (CNE).

La cifra

MADRID. Grupo Villar Mir prevé que
su beneficio neto atribuido cierre
el ejercicio 2011 con un crecimien-
to del 22 por ciento, de forma que
roce los 380 millones de euros, se-
gún anunció el presidente de la com-
pañía, Juan Miguel Villar Mir.

La corporación mantendrá así la
progresión media del 20 por cien-
to que viene registrando en los úl-
timos años, pese a la actual coyun-
tura de crisis y a que OHL, una de
las empresas del grupo, “no crece-
rá” este año en ventas.

Villar Mir calcula que las ventas

totales del grupo alcancen los 8.200
millones de euros este año, impor-
te un 15,2 por ciento superior al de
un año antes. De su lado, el benefi-
cio bruto de explotación (ebitda) se
elevará un 21 por ciento, hasta los
1.800 millones de euros.

La corporación está presente en
34 países, con lo que ya obtiene del
exterior más de las dos terceras par-
tes (el 70 por ciento) de total de sus
ventas. Además, en la última déca-
da ha invertido 100 millones de eu-
ros en I+D+I y en tecnología.

Según sus datos, el Grupo Villar
Mir es “líder mundial” en metal si-
líceo y ferroaleaciones, el mayor
productor europeo de amoniaco y
fertilizante, el octavo inversor del
mundo en concesiones y el prime-
ro en Latinoamérica, el primer con-
sumidor de gas natural de España,
y el tercero de electricidad.

Grupo Villar Mir prevé crecer
un 22% a cierre del ejercicio

La corporación
mantendrá así la
progresión media del
20% en los últimos años

s Más información
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www.eleconomista.es@
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MADRID. Iberdrola sigue dando pa-
sos adelante en la que considera la
tecnología que marcará un hito en
el futuro. Con una inversión de 60
millones de euros, y junto con la da-

tencia de 389 megavatios (MW).
Esa potencia permitirá suminis-

trar energía eléctrica a unos 300.000
hogares británicos, lo que significa
que será una de las instalaciones de
este tipo más grandes del mundo.
De hecho, es la primera vez que la
compañía española va instalar ae-
rogeneradores de más de 3 MW de
potencia en un parque similar.

Másdetalles
Para la puesta en marcha del com-
plejo se van a invertir 1.600 millo-

nes de libras (unos 1.032 millones
de euros), que serán aportados a
partes iguales por Iberdrola y por
Dong. Y estará ubicado a 14 kiló-
metros al suroeste de la costa de
Barrow-in-Furness, en Inglaterra.

Se calcula que el desarrollo de to-
do el trabajo podría generar unos
500 empleos nuevos, a los que ha-
bría que sumar en un futuro otros
tantos, necesarios para las labores
de operación y mantenimiento. Es-
tá previsto que los trabajos se ini-
cien el año que viene, con las con-

nesa Dong (siempre a través de su
filial ScottishPower Renewables),
va a instalar desde el puerto de Bel-
fast (Irlanda del Norte) su parque
eólico marino de West Of Duddon
Sands, en Reino Unido. Es la pri-
mera terminal que existe en un
puerto británico que sólo realizará
montajes de parques marinos.

Para ello, en el citado muelle se
va a construir una nueva terminal
de 200.000 metros cuadrados, que
está previsto que comience a fun-
cionar en el año 2014 con una po-

Iberdrola invertirá 60 millones en una planta de Belfast
cesiones eléctricas, mientras que
en 2013 se instalarán los aerogene-
radores.

Tanto la empresa que preside Ig-
nacio Galán, como la danesa, se han
decidido por el puerto de Belfast
por su estratégica situación y por
ser uno de los más avanzados e im-
portantes de Reino Unido. En él se
desarrolla el 60 por ciento del co-
mercio marítimo de Irlanda del Nor-
te y entran las principales materias
primas, exportaciones y bienes de
consumo del país.

Desde allí va a construir
la tecnología destinada
a su parque eólico
marino del Reino Unido
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